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11ηη στρατηγικήστρατηγική
ΞεκαθαρίστεΞεκαθαρίστε απόλυτααπόλυτα ποιοςποιος είναιείναι οο τύποςτύπος τουτου πελάτηπελάτη πουπου σαςσας
ενδιαφέρειενδιαφέρει..

22ηη στρατηγικήστρατηγική
ΣυντάξτεΣυντάξτε ένανέναν πλήρηπλήρη κατάλογοκατάλογο μεμε τατα οφέληοφέλη πουπου αποκομίζουναποκομίζουν οιοι
πελάτεςπελάτες σαςσας απόαπό τητη συνεργασίασυνεργασία τουςτους μεμε τηντην επιχείρησήεπιχείρησή σαςσας. . 

33ηη στρατηγικήστρατηγική
∆ημιουργείστε∆ημιουργείστε 22--3 3 κατηγορίεςκατηγορίες επίπλωνεπίπλων ήή ξυλουργικώνξυλουργικών
κατασκευώνκατασκευών πουπου είστεείστε σεσε θέσηθέση νανα παράγετεπαράγετε. . 
ΝαΝα συμπεριλάβετεσυμπεριλάβετε τουλάχιστοντουλάχιστον έναένα τρόποτρόπο μεμε τοντον οποίοοποίο οιοι
μελλοντικοίμελλοντικοί πελάτεςπελάτες νανα μπορούνμπορούν νανα δουνδουν δείγματαδείγματα τηςτης δουλειάςδουλειάς
σαςσας, , χωρίςχωρίς καμίακαμία δέσμευσηδέσμευση εκεκ μέρουςμέρους τουςτους. . 
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44ηη στρατηγικήστρατηγική
ΣκεφτείτεΣκεφτείτε 3 3 τρόπουςτρόπους γιαγια νανα έχετεέχετε τακτικήτακτική επαφήεπαφή μεμε τοντον τύποτύπο τουτου
πελάτηπελάτη πουπου σαςσας ενδιαφέρειενδιαφέρει..
ΕάνΕάν σαςσας αρέσειαρέσει νανα γράφετεγράφετε έναένα άρθροάρθρο 1 1 φοράφορά κάθεκάθε 22μηνομηνο. . 
ΣαςΣας αρέσειαρέσει ηη επαφήεπαφή μεμε τοντον κόσμοκόσμο; ; ∆ύο∆ύο φορέςφορές τηντην εβδομάδαεβδομάδα βγείτεβγείτε
έξωέξω καικαι δικτυωθείτεδικτυωθείτε. . ΘέλετεΘέλετε νανα βρείτεβρείτε πελάτεςπελάτες μέσωμέσω στρατηγικώνστρατηγικών
συνεργατώνσυνεργατών..
ΗΗ συνέπειασυνέπεια είναιείναι μιαμια απόαπό τιςτις πιοπιο ΑΠΛΕΣΑΠΛΕΣ μεθόδουςμεθόδους γιαγια τηντην
ανάπτυξηανάπτυξη τηςτης επιχείρησήςεπιχείρησής σαςσας! ! 

55ηη στρατηγικήστρατηγική
ΑφιερώνετεΑφιερώνετε καθημερινάκαθημερινά χρόνοχρόνο στοστο marketingmarketing. . ΠρογραμματίστεΠρογραμματίστε τοτο
χρόνοχρόνο αυτόαυτό, , όπωςόπως θαθα προγραμματίζατεπρογραμματίζατε μιαμια συνάντησησυνάντηση μεμε ένανέναν
πελάτηπελάτη καικαι φανείτεφανείτε συνεπήςσυνεπής σεσε αυτόαυτό τοτο ραντεβούραντεβού μεμε τοντον εαυτόεαυτό σαςσας!!
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